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Objetivo del Programa 

“El  programa Demo esta diseñado para incrementar la ventas, al 
brindar a los cliente actuales y potenciales la posibilidad de 

manejar un auto de la marca y evaluar la calidad.” 
 

“Ofrecer  un  excelente  servicio  al  cliente  con  las  unidades 
Movilidad.” 



Características 

 
• Con objetivo de lograr mayor disponibilidad de línea plan piso trasladando estos 

autos a un arrendamiento puro. 
 

• Inicia el Programa Leasing Demo y Movilidad en Diciembre del 2010. 
 

• Es un arrendamiento con un plazo de 6 meses y un anticipo a rentas (AR) con el 
objetivo de generar renta mensual menor a $1. 
 

• VWM otorga al concesionario en su cuenta integral un apoyo económico integrado: 
 
 

Apoyo Demo Integrado  11.7% 
GOL 
8.7% 

Resto de la Gama 



Características 

 
• Los autos son asignados de origen por VWM  con  la  clave  “DM”  para  los  autos  Demo  y  

“DA”  para  los  autos  movilidad. 
 

• Estas unidades cuentan con 10 días naturales como Periodo de Gracia para la 
integración de la unidad al programa con VWL. 
 

• Al término del contrato VWL factura la unidad al concesionario al VAU pactado y ésta 
entra en su línea de Usados. 
 

• Al momento de la venta de la unidad al cliente final, el concesionario puede solicitar la 
marca la subvención más alta durante la vida del contrato. 
 

• Los autos demo son asegurados por la marca y los movilidad por VWL. 
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180 días vida del contrato 

Etapas 

10 días 

90 días 90 días 

4. Venta de la unidad 
Demo 

Con débito del 
apoyo Demo 

Sin débito del 
apoyo Demo 

Sin débito del 
apoyo Demo 

NOTA: Si se vende la unidad antes de acabar el contrato, se devuelven las rentas no devengadas y 
se ajusta el valor de auto usado a la fecha de terminación anticipada. 



180 días vida del contrato 

Flujo de dinero  

10 días 

+ Precio de Venta 
+ Subvención más alta en 

el plazo del contrato 

Utilidad 
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Clasificación 

Auto Usado de Calle 

 



Formato de apoyo para el Cálculo de Rentabilidad 

Auto y Versión
Año Modelo
Precio Factura a VWL con IVA
Precio Promedio Internet con IVA

Subtotal Distribuidor
$0 Margen Variable

Cargos autorizados
Cuotas AMDA & AMCVW 

$0 Cargo a Línea de Crédito $0 Apoyo Demo Integrado
$0 ISAN $0 Pago de Unidad

Anticipo a Rentas
$0 Subtotal 1 $0 Subtotal 2  

$0

Subvención Vigente ene 2015
VAU (6 Meses) $0 Precio usado de mercado

$0 Subtotal 2 $0 Subtotal 2

$0

$0 Total Cargos $0 Total Abonos  

$0

NOTA: Cifras de cargos y abonos sin IVA

VOLKSWAGEN  Leasing Demo Margen 12%

Cargos al Concesionario Abonos al Concesionario

Diferencia a favor del Concesionario en la venta del contrato de leasing

Diferencia a favor del Concesionario en la venta del demo seminuevo

Balance final a favor del Concesionario

Información 
de la unidad 

Cargos al 
inicio del 

programa 

Abonos al 
inicio del 
programa 

Cargos al 
final del 

programa 

Abonos al 
final del 
programa 

Resultado final 
del concesionario 



Formato de apoyo para el Cálculo de Rentabilidad 

Auto y Versión JETTA CONFORTLINE STD BOLSAS
Año Modelo 2015
Precio Factura a VWL con IVA $240,126.71
Precio Promedio Internet con IVA $228,120.37

$203,863 Subtotal Distribuidor
$0 Margen Variable

$3,087 Cargos autorizados
$55 Cuotas AMDA & AMCVW 

$207,005 Cargo a Línea de Crédito $23,852 Apoyo Demo Integrado
$0 ISAN $207,006 Pago de Unidad

$18,860 Anticipo a Rentas
$225,865 Subtotal 1 $230,858 Subtotal 2  

$4,993

$199,787 VAU (6 Meses) $8,621 Subvención Vigente ene 2015
$196,655 Precio usado de mercado

$199,787 Subtotal 2 $205,276 Subtotal 2

$5,490

$425,652 Total Cargos $436,134 Total Abonos  

$10,483

NOTA: Cifras de cargos y abonos sin IVA

Balance final a favor del Concesionario

VOLKSWAGEN  Leasing Demo Margen 12%

Cargos al Concesionario Abonos al Concesionario

Diferencia a favor del Concesionario en la venta del contrato de leasing

Diferencia a favor del Concesionario en la venta del demo seminuevo

Resultado final 
del programa a 
favor del 
concesionario 
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Auto y Versión NUEVO JETTA STYLE TIP
Año Modelo 2014
Precio Lista con IVA $273,259.14
Precio Promedio Internet con IVA $228,125.00

$202,389 Subtotal Distribuidor
$0 Margen Variable

$3,142 Cargos autorizados
$205,531 Cargo a Línea de Crédito $23,680 Apoyo Demo Integrado
$2,471 ISAN $235,568 Pago de Unidad
$40,819 Anticipo a Rentas

$248,822 Subtotal 1 $259,248 Subtotal 2  

$10,426

$204,689 VAU (6 Meses) $11,519 Subvención Vigente julio 2015
$196,659 Precio usado de mercado

$204,689 Subtotal 2 $208,178 Subtotal 2

$3,489

$453,511 Total Cargos $467,426 Total Abonos  

$13,915

NOTA: Cifras de cargos y abonos sin IVA

Balance final a favor del Concesionario

VOLKSWAGEN  Leasing Demo Margen 12%

Cargos al Concesionario Abonos al Concesionario

Diferencia a favor del Concesionario en la venta del contrato de leasing

Diferencia a favor del Concesionario en la venta del demo seminuevo

Cálculo de la Utilidad – Jetta Style TIP 2014 

Auto y Versión NUEVO JETTA STYLE TIP
Año Modelo 2014
Precio Factura a VWL con IVA $239,783.40
Precio Promedio Internet con IVA $228,125.00

$203,567 Subtotal Distribuidor
$0 Margen Variable

$3,142 Cargos autorizados
$206,709 Cargo a Línea de Crédito $23,817 Apoyo Demo Integrado

$0 ISAN $206,710 Pago de Unidad
$14,965 Anticipo a Rentas

$221,674 Subtotal 1 $230,527 Subtotal 2  

$8,853

$201,532 VAU (6 Meses) $11,519 Subvención Vigente ene 2015
$196,659 Precio usado de mercado

$201,532 Subtotal 2 $208,178 Subtotal 2

$6,646

$423,206 Total Cargos $438,706 Total Abonos  

$15,500

NOTA: Cifras de cargos y abonos sin IVA

Balance final a favor del Concesionario

VOLKSWAGEN  Leasing Demo Margen 12%

Cargos al Concesionario Abonos al Concesionario

Diferencia a favor del Concesionario en la venta del contrato de leasing

Diferencia a favor del Concesionario en la venta del demo seminuevo

Viejo Esquema – enero 2014 Nuevo Esquema – julio 2014 



Caso Touareg V6 2014 

Auto y Versión TOUREG V6 TDI PEDAL+BOTON+NAV
Año Modelo 2014
Precio Factura a VWL con IVA $829,946.10
Precio Seminuevo 6 meses (aprox) $755,250.95

$614,462 Subtotal Distribuidor
$0 Margen Variable

$3,142 Cargos autorizados
$617,604 Cargo a Línea de Crédito $71,892 Apoyo Demo Integrado
$64,492 ISAN $715,471 Pago de Unidad

$105,263 Anticipo a Rentas
$787,359 Subtotal 1 $787,363 Subtotal 2  

$4

$641,324 VAU (6 Meses) $75,000 Subvención Vigente ene 2015
$651,078 Precio usado de mercado

$641,324 Subtotal 2 $726,078 Subtotal 2

$84,754

$1,428,683 Total Cargos $1,513,441 Total Abonos  

$84,758

*Cifras de cargos y abonos sin IVA

Balance final a favor del Concesionario

VOLKSWAGEN  Leasing Demo Margen 12%

Cargos al Concesionario Abonos al Concesionario

Diferencia a favor del Concesionario en la venta del contrato de leasing

Diferencia a favor del Concesionario en la venta del demo seminuevo



Muchas gracias 


