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Diagnóstco
• Donde estoy hoy?
• Tipo de vehículo, motorización. 
• Antigüedad de la fota.
• Cantidad de autos.
• Gasto por familia. PROBLEMATICAS
• Dónde están.
• Dónde Circulan.

• ¿Cuál es el fn de la organización?
• Platicar/Vivir la experiencia

• Tratar de hacer el mejor diagnóstico con la información que tengo disponible.

OPERATIVO



Estructura
• ¿Qué es lo que quiero/necesito? SOW

• Tipo de operación.
• Tipo de auto.
• Adaptaciones.
• Rendimientos.
• Especifcaciones Técnicas.
• Niveles de Servicio.

OPERATIVO



Proceso de Selección

• RFI ¿Qué hay en el mercado?
• Referencias
• RFP
• Top 5 del mejor Socio
• 1 El que cubra mis necesidades.
• 2 Best player
• 3 Data, Data, Data
• 4 Costo - Benefcio
• 5 Business Partner

TÁCTICO



Estabilización

• Vendor Management Program.
• Monitoreo.
• Ajustes.
• Generación de información.
• Automatización.
• Management y Análisis.

TÁCTICO



Resultado Final

• Telematics
• Trends
• Car Sharing
• Big Data
• Fleet Management Softare
• Híbridos & Eléctricos

ESTRATÉGICO



Muchas gracias por su atención!
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